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Werden Sie Teil unseres Teams als

Sales Account Manager
(w/m/d)
AM STANDORT FRIESACH BEI GRAZ

Die SSI Schifer Gruppe ist weltweit fiihrender Losungsanbie-
ter von modularen Lager- und Logistiksystemen und beschaftigt
international in Gesellschaften und Produktionsstatten tber
8.800 Mitarbeiter:innen.

SSI Schafer ist Spezialist fir hochperformante Software in der
Intralogistik und ist der optimale Partner, um intralogistische Ab-
laufe zu analysieren, zu visualisieren und zu optimieren.

Uber 1.100 Software-Expert:innen entwickeln kundenorientierte
und individuell angepasste Losungen fiir die Intralogistik.

IHRE AUFGABEN

Sie sind fiir die nachhaltige Betreuung unserer Be-

standskunden (hauptsachlich innerhalb der DACH

Region) in folgenden Bereichen zustandig:

e Préasentation und Vertrieb des Produkt Portfolios

e Ziel- und kostenorientierte Beratung

e Aktiver Vertrieb: Identifikation der Kundenbediirf-
nisse und Service Opportunities (Management von
end of life cycle Produkten/Dienstleistungen, Change
Requests, Servicevertrage etc.)

e Erarbeitung von technischen Ldsungen und Service-
konzepten im Team

o Datenpflege in globalen Tools (z.B. Salesforce)

e Mitwirkung bei der Budgeterstellung

e Verantwortung fur den Abschluss der Service-
auftrage sowie der entsprechenden Budgets

IHRE BENEFITS

Neben einem spannenden und vielfaltigen Aufgabenge-
biet bieten wir unseren Mitarbeiterlnnen:

ad, Familiengefluhrtes Unter- Umfassendes Gesund-
& nehmen heitsmanagement
ﬁ Sicheren UF ‘ Mittagessens-
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\ﬁ Wachstum o Arbeitszeiten
_I:l_ Home Office 9 Sﬂgrderte Weiterbil-
@ Mitarbeiterrabatte &% Paten-System

Kostenlose
Parkplatze

Zahlreiche
!,? Mitarbeiterevents
Fiir die ausgeschriebene Position gilt ein KV-Mindestgrundgehalt
von monatlich ab 4000,-- Euro brutto. Abhéngig von lhrer Qualifi-
kation und Erfahrung bieten wir lhnen fiir diese Position eine
marktkonforme Bezahlung.

IHRE QUALIFIKATION

e Abgeschlossene (hdhere) Ausbildung im techni-
schen oder wirtschaftlichen Bereich

e Mehrjahrige Berufserfahrung im B2B Vertrieb von
komplexen technischen Produkten

e |dealerweise fundierte Kenntnisse von Intralogistik
Produkten

e Sehr gute Englischkenntnisse sowie weitere Fremd-
sprachen Kenntnisse von Vorteil

o Reisebereitschaft (ca. 20% der Jahresarbeitszeit)

e Freude am Umgang mit Menschen sowie Vertriebs-
orientierung und Verhandlungsgeschick -

o Wirtschaftliches Verstandnis, selbstandige Arbeits-
weise und Eigeninitiative sowie Belastbarkeit :)’

e Zuverlassigkeit, Termintreue und Teamfahigkeit !

¢ Kommunikationsstarke, zielorientierte Personlichkeit !
mit hohem Durchsetzungsvermdgen

IHRE BEWERBUNG

Werden Sie Teil unseres internationalen Teams und
bewerben Sie sich online tUber unser Portal:
https://jobs.ssi-schaefer.com/job-invite/1702/

SSI SCHAFER IT SOLUTIONS GMBH
Friesachstrale 15

A- 8114 Friesach bei Graz
www.ssi-schaefer.com

Datenschutzerkldrung
Fiir SSI SCHAFER ist der Schutz und die Vertraulichkeit Ihrer Daten von beson-
derer Bedeutung. Erfahren Sie mehr dazu unter folgendem Link.

S5I1 SCHAFER


https://jobs.ssi-schaefer.com/job-invite/1702/
http://www.ssi-schaefer.com/
https://www.ssi-schaefer.com/de-at/datenschutzinformationen-fuer-bewerber-1094440

