Hi. Wir sind SupplyBrain. Als dynamisches Grazer Start-up haben wir uns zum Ziel gesetzt die Supply Chain
internationaler Unternehmen mit datengetriebenen Lésungen zu optimieren. Wenn Du gerne Lésungen und
Wege eines Unternehmens mitgestaltest und Wert auf ein innovatives und flexibles Arbeitsumfeld legst, bist
Du bei uns richtig.

Aufgaben: Qualifikation:

¢ Du bringst unsere Digitalen Produkte (SaaS) e Technische oder wirtschaftliche Ausbildung
erfolgreich in den Markt. (HTL, FH, TU)

¢ Du liebst es Mehrwerte fiir unsere Kunden e Vertriebserfahrung, idealerweise im
identifizieren und baust nachhaltige SaaS- oder Softwareumfeld.

Kundenbeziehungen auf. e Starker Kunden- und Abschlussfokus sowie

« Du verantwortest den gesamten Sales-Prozess Verhandlungsgeschick.
vom Erstkontakt bis zum Abschluss. e Strukturierte, eigenstandige Arbeitsweise und Lust,
+ Du arbeitest eng mit unserem Team Verantwortung zu tbernehmen

(Produktmanagement) zusammen. e Erfahrung mit modernen Sales-Methoden von Vorteil

+ Du beobachtest Markt- &Salestrends und bist
bei Kunden vor Ort prasent (15-20% Reisen).

Unser Angebot: Lockeres Klima und fachliche Exzellenz

Den IT-Kollektivvertrag kennen wir — doch entscheidend ist bei uns nicht der Mindestwert, sondern das,
was du mitbringst.

Dein Gehalt richtet sich nach deiner Qualifikation und Erfahrung und startet ab € 4.500 brutto/Monat
(Vollzeit, 38,5 zzgl. eines leistungsorientierten variablen Verglitungsmodells von bis zu 30 %.

Werde Teil unseres Teams!
Bewirb Dich jetzt und sende uns Deinen Lebenslauf und Dein Motivationsschreiben per
E-Mail an welcome@supplybrain.com.

Wir freuen uns darauf, Dich kennenzulernen!
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